Arbeitsgruppe
Entrepreneurship &
Wachstum

Agenda und Konzepte
Garching, den 20.09.2018



Juni 18
Sept 18

17.10.18

Nov 18
Feb19
Marz 19

Okt./Nov 19
Q1 2020

Danach

Agenda des AK

Experten WS: Ergebnisse des Berliner Runden Tisches zu
Borsengangen =2 UnternehmerTUM

Experten WS: Umsetzung der Politik von Empfehlungne des
Runden Tisches 2 BMWi

9. Networking Abend: Erfolg fur Wachstumsunternehmen:
Hilft der Weg zum Kapitalmarkt? (Eschborn-Frankfurt)
Experten WS: ICO

Experten WS: tbd (Anregungen der AK Mitglieder gewlinscht)

10. Networking Abend: ICO ,Hype‘ oder Alternative
Wachstumsfinanzierung

Tageskonferenz zum Thema Wachstumsfinanzierung (evtl auch
als Mitgliederkonferenz)

Parlamentarischer Abend in Berlin zum Thema
Wachstumsfinanzierung

evtl. Hinarbeiten auf einen Beitrag zur Zukunftsstudie



9. Networking Abend

18:00 BegriiBung und Einflihrung Minchner Kreis Prof. Dr. Michael Dowling, Universitat Regensburg und MK

18:05 Willkommen und Einfiihrung Deutsche Borse AG

18:15 Key Note: Prof. Dr. Carolin Bock (Fachgebiet Griindungsmanagement FB Rechts-/ Wirtschaftswissenschaften, TU Da)
18:45 Moderiertes Gesprach | : Attraktivitat eines gezielten KMU-Segmentes / Bedeutung von Beteiligungskapital fir die

Wirtschaft / Rolle der Politik

Andre Wingenbach (Deutsche Borse AG),

Dr. Klaus Stockemann (BVK e.V.),

Dr. Matthias Koehler (BMW:i)

Moderator: Wolrad Claudy (Vorstand Growth Partners)

19:15 Moderiertes Gesprach II: Risiken und Chancen eines Bérsengangs / Welche Vorteile hat es borsennotiert zu sein? /
Lohnt der Aufwand flr einen IPO? / Was flir Herausforderungen gab es, mit denen kiinftige IPO-Kandidaten
rechnen sollten? / Welche Unternehmen sind aus Investorensicht interessant?

Hans Szymanski (NFON CEO)

Thomas Hanke (CEO) / Gunter Greiner (Head of IR, Heliad Equity Partners GmbH & Co. KGaA),
Sven Schulz (CEO, Akasol AG)

Moderator: Jochen Schmidt (Rechtsanwalt)

19:45 Moderiertes Gesprach Ill: Anforderungen an eine Wachstumsnation Deutschland
Marco Brockhaus (CEO, Brockhaus Capital Management AG),
Andreas Thiimmler (Managing Partner, Acxit Capital Holding GmbH),
Burkhard Ley (sen. Board advisor & ehem. CFO, Wirecard AG)
Moderator: Stefan Ries (Director, Berenberg)
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Where science goes to market

Bundesverband Deutscher
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GROWTH.PARTNER

Ziel: Ausbau eines Partnernetzwerkes
Fir gemeinsame Veranstaltungen und
Biindelung von Aktivitaten und Interessen
Zum Nutzen von Wachstumsunternehmen
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StartUp vs. Wachstumsunternehmen
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